
COMERCIO ON-LINE

1. Internet como canal de venta
1.1. Las relaciones comerciales a través de Internet.
1.2. Utilidades de los sistemas Online.
1.3. Modelos de comercio a través de Internet.
	 1.3. 1. Tipos.
1.4. Servidores Online.

2. Diseño comercial de Páginas Web
2.1. El internauta como cliente potencial y real.
2.2. Criterios comerciales en el diseño comercial de Páginas Web.
2.3. Tiendas virtuales.
2.4. Medios de pago en Internet. Seguridad y confidencialidad.
2.5. Conflictos y reclamaciones de clientes.
2.6. Aplicaciones a nivel usuario para el diseño de Páginas Web comerciales: gestión de
contenidos.

Además,  incluye  un seguimiento de los consultores especializados en selección de cada candidatura para favorecer su inserción.
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CONOCE 
EL PROGRAMA 

3R EMPRESA

QUE TE AYUDARÁ 
EN TU 

RECOLOCACIÓN

30 horas
10 días
PLAZAS: 12-15
LUGAR: On-line con formador@ del curso en directo

IKASTAROA • CURSO

Pincha aquí para inscribirte

Más información: 
Tel.: 94 431 88 70 

E-mail: mhuidobro@clusteralimentacion.com

17-31 MARZO 
09:30-12:30 Grupo 1 

15:00-18:00 Grupo 2

http://www.clusteralimentacion.com/es/3Rempresa
https://cluster.bmvit.es/event/formacion-3r-comercio-online-2021-04-30-217/register

